Tarih: 29 Temmuz2026 17:19
Yil

isletme Balumi / isletme Balumii / isletme

Ders Kodu Ders Adi Teorik Uygulama Laboratuvar Yerel Kredi AKTS

ISL4103 Bitinlesik Pazarlama lletigimi 3,00 0,00 0,00 3,00 5,00

Ders Detayi

Dersin Dili . Turkge

Dersin Seviyesi . Lisans

Dersin Tipi : Secgmeli

On Kosullar : Yok

Dersin Amaci : Budersin amaci; isletme ile hedef kitle arasinda olumlu bir iletisim ortaminin kurulmasi ve bu iletisimin ydnetilmesi surecini analiz etmektir. Bu derste, pazarlama
iletisim unsurlari ifade edilerek, birbirlerinin etkisini destekleyecek ve guglendirecek sekilde koordineli ve uyumlu mesajlar veriimesi igin uygulanmasi gereken
stratejiler ve yontemler aciklanmaktadir.

Dersin igerigi : Budersinigerigini; giincel pazarlama anlayisi dogrultusunda; iletisim, pazarlama iletisimi ve bitinlesik pazarlama iletisimini gelisen pazar yapisi, uygulamalar ve

Dersin Kitabi / Malzemesi /
Onerilen Kaynaklar

Planlanan Ogrenme Etkinlikleri
ve Ogretme Yontemleri

Ders igin Onerilen Diger
Hususlar

Dersi Veren Ogretim Elemanlar

Dersi Veren Ogretim Elemani
Yardimcilari

Dersin Verilisi
En Son Giincelleme Tarihi

Dosya indirilme Tarihi

Ders Ogrenme Giktilar!

Bu dersi tamamladiginda égrenci :

stratejiler cercevesinde ele alinmasi olugturmaktadr.

: 1. Metaverse Evreninde Bitiinlesik Pazarlama lletisimi, Hilal Kilig, 2022, Hiper Yayin

2. Dijital Pazarlama lletisimi, Duygu Aydin Aslaner, Figen Sabircan, Ahmet ilkay Ceyhan, 2021, Kriter Yaynevi

3. Biitiinlesik Pazarlama iletisimi Yénetimi, Metehan Tolon & Asuman Yasemin Zengin, 2016, Detay Yayncilik

4 Pazarlama ileti§imi Yonetimi, Yavuz Odabasi & Mine Oyman, 2013, MediaCat Yayinlari

5.Bitinlesik Reklam, Tutundurma ve Pazarlama iletigim, Kenneth E. Clow & Donald Baack, 2016, Nobel Yayincilik

6. azarlama lletisiminde Sihirli Dokunuslar, Kolektif, 2017, MediaCat Yayinlar

7 Pazarlama lletisinde Sosyal Medya,Salih Seckin Seving, 2018,0ptimist Yayin Dagitim

8. Pazarlama lletisim Araglari, Nilsun Sariyer, 2018, Egitim Yayinevi

9. Integrated Marketing Communication : Putting the Human Person at the Core, Jerry G. Kliatchko, 2020, Cambridge Scholars Publishing

: DUz anlatim, soru-cevap ve tartisma

: Temel pazarlama bilgisine hakim olmak

: Dog. Dr. Hicran Ozgiiner Kilig
. Ars.Gor. Sait Tahir Seker

: Yuz yuze
1 7.10.2025 19:00:59
: 29.07.2026

1 Glincel pazarlama anlayis| gercevesinde pazarlama iletisim kavrami ve gelisim sirecini analizedebilir.

2 Butuinlesik pazarlama iletisiminin 6nemini kawrar ve isletme faaliyetlerinde kullanim alanlarini ve uygulamalarini degerlendirebilir.<br />

3 Pazarlama iletisimi unsurlarini analizeder ve isletme hedeflerine uygun olarak birlikte kullanabilir. .

4 Pazarlama ybnetim surecinde bittinlesik pazarlama iletisiminin rolinu kawrayabilir.

5 Butuinlesik pazarlama stratejileri olugturmada guinliik hayatta isletmelerde uygulanabilen pazarlama iletisimi ¢aligmalari Uretebilir.

On / Yan Kosullar

Ders Kodu

Ders Adi

Kosul Teorik Uygulama Laboratuvar Yerel Kredi AKTS



Haftallk Konular ve Hazirliklar

1.Hafta

2.Hafta

3.Hafta

4.Hafta

5.Hafta

6.Hafta

7 Hafta

8.Hafta

9.Hafta

10.Hafta

11.Hafta

12 Hafta

13.Hafta

14 Hafta

Teorik

*Dersin kapsami ve igerigi
hakkinda bilgilendirme ve derse
giris: pazarlama kavrami, gelisimi,
iletisim ve pazarlama iletisimi

*Bitlnlesik Pazarlama letisimi ve
gelisimini etkileyen faktérler

*Pazarlama lletisim Unsurlari ve
Uygulama Alanlarina Genel Bakis

*Reklam

*Halkla lliskiler

*Kigisel satis

*Satis tutundurma

*Dogrudan Pazarlama

*Sponsorluk

*Ticari sergi ve fuarlar

*Dijital lletigim

*Bitunlesik Pazarlama lletisim
Unsurlari Kullaniminin isletme
Uygulamalari Uzerinden
Tartisimasi

*Bitunlesik Pazarlama lletisim
Unsurlari Kullanminin isletme
Uygulamalari Uzerinden
Tartigsimasi

*D6énemin degerlendiriimesi ve
6grenci sorularinin
cevaplandirimasi

Degerlendirme Sistemi %

1 Vize : 20,000

3 Odev: 20,000

6 Final : 60,000

AKTS s Yiikii

Aktiviteler

Vize

Odev

Derse Katlim

Ders Oncesi Bireysel Calisma

Ders Sonrasi Bireysel Calisma

Ara Sinav Hazirlik

Final Sinavi Hazirlk

Bitinleme

Final

Uygulama

*

Laboratuvar

*

Sayi

14
12
13

Hazirlik Bilgileri

*Bir dnceki haftanin ders notlarini
tekrar etmek ve mevcut konuya
calismak

*Bir dnceki haftanin ders notlarini
tekrar etmek ve mevcut konuya
calismak

*Bir 6nceki haftanin ders notlarini
tekrar etmek ve mevcut konuya
calismak

*Bir 6nceki haftanin ders notlarini
tekrar etmek ve mevcut konuya
calismak

*Bir 6nceki haftanin ders notlarini
tekrar etmek ve mevcut konuya
calismak

*Bir dnceki haftanin ders notlarini
tekrar etmek ve mevcut konuya
calismak

*Bir dnceki haftanin ders notlarini
tekrar etmek ve mevcut konuya
calismak

*Bir 6dnceki haftanin ders notlarini
tekrar etmek ve mevcut konuya
calismak

*Bir 6nceki haftanin ders notlarini
tekrar etmek ve mevcut konuya
calismak

*Bir dnceki haftanin ders notlarini
tekrar etmek ve mevcut konuya
calismak

*Bir dnceki haftanin ders notlarini
tekrar etmek ve mevcut konuya
calismak

*Bir 6dnceki haftanin ders notlarini
tekrar etmek ve mevcut konuya
calismak

*Bir 6dnceki haftanin ders notlarini
tekrar etmek ve mevcut konuya
calismak

*Bir 6nceki haftanin ders notlarini
tekrar etmek ve mevcut konuya

Ogretim Metodlan

*Anlatim, soru-cevap ve tartisma

*Anlatim, soru-cevap ve tartisma

*Anlatim, soru-cevap ve tartisma

*Anlatm, soru-cevap ve tartisma

*Anlatim, soru-cevap ve tartisma

*Anlatim, soru-cevap ve tartisma

*Anlatm, soru-cevap ve tartisma

*Anlatim, soru-cevap ve tartisma

*Anlatim, soru-cevap ve tartisma

*Anlatim, soru-cevap ve tartisma

*Anlatim, soru-cevap ve tartisma

*Anlatm, soru-cevap ve tartisma

*Anlatm, soru-cevap ve tartisma

*Anlatim, soru-cevap ve tartisma

calismak

Siiresi(Saat) Toplam is Yiikii
1,00 1,00
10,00 10,00
3,00 42,00
2,00 24,00
3,00 39,00
15,00 15,00
20,00 20,00
1,00 1,00
1,00 1,00

Toplam : 153,00

Toplam Is Yiikii/ 30 (Saat): 5

AKTS : 5,00

Dersin
Ogrenme
Ciktilan



Program Ogrenme Ciktis lligkisi
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Ders/Program Ciktilari lligkisi
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