Tarih: 29 Temmuz2026 17:02
Yil

isletme Balumi / isletme Balumii / isletme

Ders Kodu Ders Adi Teorik Uygulama Laboratuvar Yerel Kredi AKTS
ISL3213 Sosyal Pazarlama 3,00 0,00 0,00 3,00 4,00
Ders Detayi

Dersin Dili . Turkge

Dersin Seviyesi . Lisans

Dersin Tipi : Secgmeli

On Kosullar : Yok

Dersin Amaci : Budersin amaci sosyal pazarlama kavramini, sosyal olaylarda sosyal pazarlamanin etkinligini ve kampanya yiritme sirecini uygulamali olarak 6gretmektir.

Dersin igerigi

Dersin Kitabi / Malzemesi /
Onerilen Kaynaklar

Planlanan Ogrenme Etkinlikleri
ve Ogretme Yontemleri

Ders igin Onerilen Diger
Hususlar

Dersi Veren Ogretim Elemanlan

Dersi Veren Ogretim Elemani
Yardimcilari

Dersin Veriligi
En Son Giincelleme Tarihi

Dosya indiriime Tarihi

Ders Ogrenme Giktilar!

Bu dersi tamamladiginda égrenci :

. Yoksulluk Neden Herkese Zarar Verir? Meveut Cézimlerin incelenmesi Sosyal Pazarlama Céziimii Yoksulluk Pazaryerini Bélimlemek Istenen Davranis

Degisikliklerini Belirlemek Degisimle ligili Engelleri, Faydalari ve Rekabeti Anlamak Istenen Bir Konumlandirma ve Stratejik Pazarlama Karmasi Gelistirmek Bir
Sosyal Pazarlama Plani Hazrlamak Yoksullugun Azaltimasinda Kamu Sektériiniin Rold Yoksullugun Azaltimasinda Kar amaci Gitmeyen Sektériin Rolu
Yoksullugun Azaltimasinda Ozel Sektériin Rolii Ug Sektérin Birlikte Calismasini Saglamak Ornek Olay Cézimlemeleri

: Yoksulluga Karsi1 Sosyal Pazarlama Philip Kotler Nancy R. Lee Media Cat Yayinlari

: Odev (Arastrma, Derleme, Ozet Cikarma vb.) %20 Proje % Derse Katlim % Kisa Sinav (Quiz) % Ara Sinav %20 Yariyil Sonu Sinavi %60 Not: Yariyil Sonu Sinav

agirigr %60 ‘dan asagi olamaz. En az bir ara sinavin olmasi zorunludur.

: Derse hafta bazinda hazrrlikl gelmek ve cesitli kaynaklardan arastirmalar yaparak gelmek ve dersin islenisi esnasinda dersi yiriten 6gretim elemanina

konununun iyi anlagiimasini saglayacak sorular ydneltmek.

: Prof. Dr. Aybeniz Akdeniz Ar
: Aras.Gor.S.Tahir Seker

: Ders haftalk konular halinde interaktif olarak islenecektir
: 5.09.2025 17:40:56
: 29.07.2026

1 Sosyal pazarlamay ve temel kavramlarini agiklayabilecektir.

2 Sosyal pazarlama kawamini betimler.

3 Sosyal pazarlama bakis agisini ve surecini tanir.

4 Sosyal pazarlama bakis agisini temsil eden érnekler verir.

5 Sosyal pazarlamanin ve uygulamalarinin gelisimini, Snemini ve gelecegini tartisabilecektir.

6 Sosyal pazarlama kavwaminin ve uygulamalarinin gelisme nedenlerini betimler.

7 Sosyal pazarlama uygulamalarindan érnekler vererek, kawamin giinimuizdeki 6nemini sorgular.

8 Sosyal pazarlamanin yararlarini ve zorluklarini kargilastirir.

9 Pazarlama ve isletme yonetimi iginde sosyal pazarlamanin gelecekte nasil bir role sahip olacagini tartisir.

10 Sosyal pazarlama uygulamalari kapsaminda tuketicilerin nasil bir role sahip oldugunu degerlendirebilecekdir.

11 Yeni dénemde degisen tiiketici aliskanliklarini yorumlar.

12 Tiketicilerin sosyal pazarlama uygulamalarina ne oranda deger verdiklerini sorgular.

13 Sosyal pazarlama kampanyalarini analizedebilecek ve dederlendirebilecektir.

On / Yan Kosullar

Ders Kodu Ders Adi

Haftallk Konular ve Hazirliklar

Teorik

Kosul Teorik Uygulama Laboratuvar Yerel Kredi AKTS

Dersin
Ogrenme
Uygulama Laboratuvar Hazirlik Bilgileri Ogretim Metodlan Ciktilan

1.Hafta *Yoksulluk Neden Herkese Zarar 0.C.1

Verir

0.c2
0.¢c3
0.c4
0G5
0.C6
0¢7
0.cs8
0.c9o
0.G.10
0.C.11
0.G.12
0.c.13



2.Hafta

3.Hafta

4.Hafta

5.Hafta

6.Hafta

7 Hafta

Teorik

*Meveut Coézimlerin incelenmesi

*Sosyal Pazarlama C6zimu

*Yoksulluk Pazaryerini
Bolimlemek

*Hedef Pazar Onceliklerini
Degerlendirmek ve Segmek

*istenen Davranis Degisikliklerini
Belirlemek

*Degisimle ligili Engelleri
Faydalari ve Rekabeti Anlamak

Uygulama

Laboratuvar

Hazirlik Bilgileri

Ogretim Metodlan

Dersin
Ogrenme
Ciktilan

0.G.1
0.¢.2
0.¢3
0.C4
0.c5
0.C6
0.c7
0.cs8
0.c9
0.G.10
0.C.11
0.c.12
0.C.13

0.G.1
0.c.2
0¢3
0.C4
0G5
0.C6
0.c7
0.cs8
0.c9o
0.G.10
0.c.1
0.G.12
0.C.13

0.C.1
0.c2
0.¢3
0Cc4
0G5
0.C6
0.c7
0.cs8
0.c9o
0.G.10
0.c.1
0.G.12
0.C.13

0.C.1
0.c2
0.¢3
0.c4
0.C5
0.C6
0¢7
0.cs8
0.c9o
0.G.10
0.C.11
0.G.12
0.c.13

0.C.1
0.c2
0.¢c3
0.c4
0.C5
0.c6
0¢7
0.cs8
0.c9
0.G.10
0.C.11
0.C.12
0.¢c.13

0.1
0.G.2
0.c3
0.c4
0G5
0.c6
0¢7
0.c8
0.¢c9
0.¢.10
0.C.11
0.C.12
0.¢c.13



Teorik

8.Hafta *istenen Bir Konumlandirma ve
stratejik Pazarlama Karmasi
Gelistirmek

9.Hafta *Bir Sosyal Pazarlama Plani
Hazirlamak

10.Hafta *Yoksullugun Azaltimasinda Kamu
Sekt6runun Rold

11.Hafta *Yoksullugun Azaltimasinda Kar
amaci Gitmeyen Sektoriin Roll

12 Hafta *Yoksullugun Azaltimasinda Ozel
Sektérin Roli

13.Hafta *Ug Sektdrin Birlikte Caligmasini
Saglamak

Laboratuvar Hazirlik Bilgileri Ogretim Metodlan

Dersin
Ogrenme
Ciktilan

0.G.1
0.¢.2
0¢3
0.C4
0.c5
0.C6
0.c7
0.cs8
0.c9
0.G.10
0.C.11
0.c.12
0.C.13

0.G.1
0.c.2
0¢3
0.C4
0G5
0.C6
0.c7
0.cs8
0.c9o
0.G.10
0.c.1
0.G.12
0.C.13

0.C.1
0.c.2
0.¢3
0Cc4
0G5
0.C6
0.c7
0.cs8
0.c9o
0.G.10
0.c.1
0.C.12
0.C.13

0.C.1
0.c2
0.¢3
0.c4
0.C5
0.C6
0¢7
0.cs8
0.c9o
0.G.10
0.C.11
0.G.12
0.c.13

0.C.1
0.c2
0.¢c3
0.c4
0.C5
0.c6
0¢7
0.cs8
0.¢c9
0.G.10
0.C.11
0.C.12
0.¢c.13

0.1
0.G.2
0.c3
0.c4
0G5
0.c6
0¢7
0.c8
0.¢c9
0.¢.10
0.C.11
0.C.12
0.¢c.13



Dersin

Ogrenme
Teorik Uygulama Laboratuvar Hazirlik Bilgileri Ogretim Metodlan Ciktilar
14 Hafta *Ornek Olay Analizi 0.c1
0.C.2
0.C3
0c4
0.c5
0.C6
0.c7
0.c8
0.c9o
0.c.10
0.¢c.1
0.c.12
0.G.13
Degerlendirme Sistemi %
1 Vize : 20,000
2 Kisa Sinav: 0,000
3 Odev: 20,000
4 Uygulama / Pratik : 0,000
5 Arastirma Sunumu : 0,000
6 Final : 60,000
AKTS s Yk
Aktiviteler Sayi Siiresi(Saat) Toplam is Yiikii
Vize 1 14,00 14,00
Final 1 14,00 14,00
Ders Oncesi Bireysel Calisma 14 2,00 28,00
Ders Sonrasi Bireysel Calisma 14 2,00 28,00
Odev 1 40,00 40,00
Toplam : 124,00
Toplam Is Yikii/ 30 (Saat ) : 4
AKTS : 4,00
Program Ogrenme Ciktis lligkisi
P.C.1 P.C.2 P.C.3 P.C4 P.C.5 P.C.6 P.C.7 P.C.8 P.C.9
0.¢.1 2 2 3 4 4 5 3 2 2
0¢.2 1 1 2 3 1 1 2 1 1
0¢c.3 2 2 3 2 2 2 2 2 2
0GC.4 3 3 3 1 3 2 3 1 3
0.¢.5 4 4 3 2 4 1 2 2 2
0.C.6 5 5 4 3 5 3 1 4 1
0.Cc.7 5 4 4 3 1 4 3 1 2
6.8 4 5 5 2 1 . 4 3 )
0¢.9 2 4 3 5 2 5 5 3 4
0.¢.10 2 2 1 4 3 4 4 4 5
0.c.11 2 1 2 3 3 2 3 4 2
0.¢c.12 3 2 2 1 4 2 1 5 2
0.¢.13 4 3 4 2 5 1 2 1 1
Ortalama 3,00 2,92 3,00 2,69 2,92 2,77 2,69 2,54 2,38
Ders/Program Ciktilari lligkisi
P.C.1 P.C.2 PC.3 P.C.4 P.C.5 P.C.6 P.C.7 P.C.8 P.C.9
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